Vertriebstraining Kurse und Schulungen mit Zertifikat als Online
Training und Prasenzseminar

Kursubersicht - Unser Vertriebstraining findet an 21
Standorten in lhrer Nahe als Prasenzseminar sowie als Live
Online Kurs zu vielen Terminen in 2025 statt.

Firmenschulung - Alternativ organisieren wir gerne ein
individuelles Vertriebstraining als Firmen- oder Inhouse-
Schulung. Hierbei erfolgen die Termine, der Ort, die
Dauer und die Inhalte individuell nach Absprache. Ihr
Vertriebstraining erfolgt online, in Prasenz oder hybrid.

Lerner Sie in unserém Vertriebstraining lhren Umsatz im Unternehmen zu steigern oder
optimalerweise zu maximieren. Unser Vertriebstraining unterstiitzt Sie zusatzlich in der
Kundengenerierung, der Akquise, bei der Kundenbindung im B2B-Bereich und bei internen
Organisationsverbesserungen und Strukturerneuerungen. Optimieren Sie lhre Kompetenzen und
werden Sie Verkaufs- oder Vertriebs-Profi.
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Unser Kebel Team sowie unsere Trainer:innen stehen Ihnen gerne fir individuelle Beratungen zur

Verfligung. AnschlieBend erstellen wir Ihnen ein unverbindliches Angebot. Geschaftsfiihrer

DiplIng. Thorsten Gerd Kebel
UStID: DE369771075

HRB 36432

Amtsgericht Dortmund

Sitz der Gesellschaft ist Dortmund
. L. . . R . . Sparkasse Dortmund

Unser Vertriebstraining Neukunden am Telefon gewinnen,vermittelt Ihnen die Fahigkeiten und die DES2 4405 0199 0171 0057 28
Motivation, um das effiziente Mittel der Fremdakquise mit Erfolg zu betreiben. Wenden Sie die BIC: DORTDE33

Geheimnisse erfolgreicher Verkaufer an und bleiben Sie sich trotzdem treu.

Neukunden gewinnen am Telefon

Kurs: PCKO3 Dauer: 2 Tage 2> Termine & Ort oder Live Online wahlen und buchen

Innendienst

In dem Vertriebstraining Seminar lernen Sie, wie Sie Ihren Kundenservice verbessern und das
Verkaufen optimieren. Umgang mit schwierigen Kunden, Kosten-Nutzen-Argumentation und
Gesprachstechniken werden im Seminar ausfihrlich besprochen.

Kurs: PCKO2 Dauer: 2 Tage 2> Termine & Ort oder Live Online wahlen und buchen

21.02.2025 Irrtimer, Fehler und
- . . . . Anderung vorbehalten.
Ubersicht Vertriebstraining Kurse, Schulungen und Seminare


https://www.kebel.de/vertriebstraining-neukunden-gewinnen-online/
https://www.kebel.de/vertriebsdienst-grundkurs-online/

Diese Schulungszentren erwarten Sie:

Berlin | Bremen | Dortmund | Dresden | Disseldorf | Erfurt | Essen | Frankfurt a.M. | Hamburg
| Hannover | Koblenz | Kdin | Krefeld | Leipzig | Miinchen | Minster | Nirnberg | Regenstauf |
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Saarbriicken | Siegen | Stuttgart | oder als Live Online Seminar => Adressen

Das Bewertungsportal - eKomi

Um ein wertvolles und renommiertes Guitesiegel zu tragen, hat sich
unser Kebel Team fiir das unabhdngige eKomi Bewertungsportal
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Anderung vorbehalten.


https://www.kebel.de/uebersicht-seminarzentren/
https://www.kebel.de/seminaranbieter-bewertung-kebel/

